Simone Morelli
con North Sardinia Sail

e stato nominato miglior

™ dealer europeo Lagoon e guida
una societa di charter con una
flotta di oltre cento barche.
Eppure la sua carriera doveva
essere un’altra

alla carriera in Marina
a re dei dealer Lagoon

wna nell’ultinno anno abbiamo anche venduto 11 Ocea-
nis per Benetear, siano sit entrambi i fronti. Quel-
Jo dei catamarani é un mercato in crescita ma che si
sta anche evolvendo dal punto di vista dei cantieri,

Il Marina Cala dei Sardi con 140 posti barca

& il maggiore porto eco-compatibile nel cuore
della Costa Smeralda, in Sardegna. Si trova nel
Golfo di Cugnana, tra Porto Rotondo e Portisco.

volte & proprio vero che la vita pud
regalare grandi sorprese. Succede
per esempio che il tuo futuro
sembra dedicato alla carriera in

arina, ma poi cambia tutto e
dopo un po’ di anni, e tant sacrifici, ti ritrovi a
essere il miglior dealer europeo del marchio La-
goon, e non solo. Ti ritrovi a gestire un mari-
na tutto tuo e avere una societa di charter con
sedi in Italia, Spagna, Caraibi e Tailandia. Ov-
viamente nulla accade per caso. Occorre meto-

Simone Morelli,
50 anni, da Pontedera
(Toscana), dopo
'accademia Navale di
Livorno diventa Ufficiale
della Marina. Poi la
svolta e l'ingresso nel
mondo della nautica.
Oggi & il primo dealer
europeo di Lagoon e ha
una delle compagnie di
noleggio di punta.

do, dedizione e obiettivi
realizzabili. Quella che vi
raccontiamo & la storia di
Simone Morelli, fondatore
della compagnia North Sar-
dinia Sail Charter e della
NSS Yachting per la vendita
del nuovo. Simone, 50 anni
da Pontedera, con una bril-
lante carriera come Ufficiale
della Marina gia avviata,
una sera per caso viene a co-
noscenza dell’esistenza in
Sardegna, terra d’origine
della moglie, di finanzia-
menti agevolad per I'im-
prenditoria legata al turismo
nautico. “Saranno delle cose
solo per raccomandati mi dis-
sero, eppuve fit proprio la vo-
lonta di dimostrare che non era

cosi e che si poteva fare qualcosa a favmi scattare la
molla e mni misi studiare la fattibilita di un proget-
to” ci racconta. Oggi Simone Morelli & stato no-
minato, con 26 uniti vendute nell’ultimo anno,
miglior dealer Lagoon europeo, poco distante
dal primato mondiale. “Certo sono risultati che si
ottengono graduahnente. La societa di charter é nata
nel 1998, abbiamo iniziato e vendere il nuovo nel
2012 e nel priio anno vendenmio solo una barca. Due
Panno successivo, poi quattro, cingue, sempre a cre-
scere, fino @ 26 nel 2018/2019.” In oltre 20 anni
di attivith perd in North Sardinia Sail sono suc-
cesse tante cose. “La vera svolta ¢ stata nel 2009,
quando abbiamo sentito Pesigenza di fare il grande
passo, avere un nostro porto per la societd di charter:
Nel 2012 é nato Cala dei Sardi, un approdo con 140
posti barca e 600 mq di prato all inglese nel cuore del-
la Sardegna. Qui prima non esisteva nulla. Abbia-
10 ottenuto la concessione, acquistato il terveno e vea-
lizzato tutto da zero. Gli sforzi degli ultimi 10 anni
sono stati concentyati tutti qui. Oggi abbianto una flot-
ta di 102 barche per il charter; divise tra Cala dei Sar-
di, Cala de Medici in Toscana, Maiorca alle Balea-
71, Grenada ai Caraibi e adesso una sede anche in Tai-
landia”. E poi '8 ovviamente la vendita delle bar-
che nuove, dei catamarani in particolare. “Sicu-
ramiente quello dei catamarani & il nostro business,

Le barche sono 1molto piii curate, piit belle esteticanente
e navigano meglio che in passato. Con Lagoon e Be-
netean noi viuscianio a intercettare due tipi di pub-
blico diverso”. Un osservatorio privilegiato quin-
di su quelle che sono le tendenze del mercato.
“Si, e notianio bene due cose: oggi al classico pubbli-
co dei diportistifvelisti si é aggiunto quello dei veri e
propi turisti, Un pubblico che vnole vivere il mare,
ma lo vitole fare con una comodita simile a quella di
un albergo. Lovo sono il pubblico dei catamarani, ov-
viamente c'¢ anche in corso verso questo settore una
migrazione da parte dei velisti classici che decidono
di vicercare pitt comfort, ma i tuvisti sono il pubbli-
co principale dei cat. Mentre il velista ci chiede di pitt
gli Oceanis nuovi, che sono delle barche evolute an-
che nelle performance a vela e non solo comnode, del-
le bavche veramente conplete”.

1l futuro per la North Sardinia Sail non pud che
essere ambizioso, con nuovi traguardi da rag-
giungere. “Lobiettivo nei prossimi anni é di vad-
doppiare la flotta, oggi abbianto poche barche in ge-
stione perché non & stata una nostra politica, ma ab-
bianto intenzione gradualnente di incrementare an-
che questo fronte ma con un servizio di alta quali-
ti. Oggi la NSS ba 45 dipendenti, che sono lanima
del nostro gruppo, pii 50 persone circa che lavora-
210 con noi stagionalmente. I’ anche grazie a lovo che
abbiamo raggiunto e vaggiungeremo cevti visultati”.



